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                        Arbeitshilfe März 2020
Mandanten-Merkblatt:
Stärken-Schwächen-Analyse


Häufig stehen Sie bei der
		Vermarktung Ihrer Dienstleistung vor zwei Problemen: Zum einen ist vielen
		Mandanten gar nicht bewusst, dass Sie betriebswirtschaftliche Beratung
		anbieten. Zum anderen sind viele Mandanten „beratungsresistent“;
		sie denken, dass es ihnen wirtschaftlich relativ gut geht oder argumentieren,
		dass sie auch früher schon kritische Situationen ohne fremde Hilfe überstanden
		haben. Mit dem folgenden Mandanten-Merkblatt können Sie bei Ihren Mandanten
		„Überzeugungsarbeit“ für Ihr Beratungsangebot
		„Stärken-Schwächen-Analyse“ leisten. Die mit der
		Beratungsdienstleistung verbundenen Vorteile werden Ihren Mandanten durch kurze
		Zahlenbeispiele kurz und prägnant dargestellt.
Download
		Mandanten-Merkblatt: Stärken-Schwächen-Analyse
Word-Version: 
		Datei öffnen
PDF-Version: 
		Datei öffnen
Den ausführlichen
		Beitrag zu diesem Thema finden Sie hier (Erichsen,
		NWB-BB 2009 S.
		279).
Hinweise zum
		  Verwertungsrecht:
Sämtliche Inhalte unseres Services Mandanten-Merkblätter dürfen im Sinne der nachfolgenden Verwertungsformen urheberrechtlich uneingeschränkt wie folgt durch Sie genutzt werden: Sie können das gesamte Word-Dokument in Ihre Textverarbeitung übernehmen, ggf. anpassen und a...
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